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Vous savez prononcer ?

A  VOUS  DE  JOUER  !



Linkedin

Le  plus  grand  réseau  social  professionnel  du  monde  

Objecti f :  connecter  les  professionnels  entre  eux  

Le  Facebook  des  pros  



Un peu d'histoire

Créé  en  2003  en  Cal i fornie

5  fondateurs  dont  Reid  Hoffman

Lancement  en  France  en  2008  

Rachat  en  ju in  2016  par  Microsoft  

(23  mill iards  d 'euros )

Bénéfic iaire  dès  2006

10  000  salar iés



Dans le monde
500  mill ions  d ' inscr its  

1 /4  acti fs  mensuels  

21  mill ions  UK  

16  mill ions  Allemagne

En France

14  M  d ' inscr its  (1  acti f  /2  ! )  

4  M  acti fs  mensuels  

1  M  de  prof i ls  acti fs  /  jour  

150  contacts  moyenneSource Linkedin avril 2017



Eléments de 

tendance

Source Google Trend 2017



Une 

diversification 

des utilisateurs

Cadres  sup  /  sup+

International    

Non  cadres

Secteur  public

Associat ion

Professions  l ibérales

Indépendants

Etudiants



L'outil de
réseautage

2.0

Clients  -  prospects

Col laborateurs

Anciens  col lègues  

 

Etudiants





Fonctionnalités 

principales

Le  prof i l  |  connecter

La  page  entreprise  |  communiquer

Le  groupe  |  pour  inf luencer  

Le  "mur "  |  pour  fa i re  de  la  vei l le

La  messagerie  |  pour  convert i r



Créer son profil

En  s ' inspirant  d 'autres  

 

Local isat ion



Bonne  première  impression  

 

Donner  confiance  /  rassurer  

 

La  photo  de  couverture  

 

Pas  de  plein  pied ,  pas  de  sel f ie ,  

pas  de  photos  de  vacances

La photo



LA  PHRASE  D 'ACCROCHE  

Développeur  

informatique  

recherche  un  

emploi

Passionné  par  l ' informatique  

industr iel le  et  l ' innovation ,  

avide  de  nouveaux  

chal lenges

Les mots clefs



SES  EXPERIENCES

Descript i f  

"vei l le  

stratégique "

Storytel l ing  

"J 'ai  mis  en  place  une  vei l le  

stratégique  af in  de . . . "

De  quoi  êtes  vous  capable . . .



Le résumé

L 'aperçu  de  ses  atouts  

Quels  bénéfices  vous  pouvez  apporter  à  un  employeur  

Des  exemples  concrets  pour  renforcer  le  message



Personnaliser 

son url



Les 

recommandations

Ce  n 'est  pas  moi  qui  

le  dit . . .





Se connecter à d'autres 

Suggest ions  

 

Etre  invité  

 

Inviter



Son carnet 

d'adresses



La recherche

De  1000  contacts  rang  1  

 

VERS  

 

256  797  contacts  potentiels  rang  2

Terr itoire Secteur Mots  clefs



Se connecter... 

avec un message

Faire  le  l ien  avec  la  vraie  vie  

 

OU  

 

la  raison  de  la  mise  en  relat ion



Les messages 

privés

merci  

très  intéressé  par  

att i ré  mon  attention  

rencontrer  rapidement  pour



Se faire identifier



Les pages entreprise

A  consulter  avant  tout  rdv  

 

Rattacher  les  salar iés  de  

l 'organisat ion





Les groupes de discussion

Par  étapes  

 

Ecouter  |  Partager  |  Inf luencer  





Des offres 

payantes

Pour  publier  des  offres  d 'emploi

Pour  att i rer  des  talents

Pour  fa i re  de  la  public ité    

Pour  prospecter

Pour  fa i re  de  la  formation  

interne




