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COMMENT VENDRE DES
PRODUITS SUR FACEBOOK
ET INSTAGRAM ?
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La vente en ligne sur les réseaux sociaux vraiment ?

Qui sont les pros concernés ?

Comment ajouter ses produits ?

AU  PROGRAMME



40 millions d'utilisateurs actifs en France (2021)
3 internautes sur 4 !

Les visiteurs quotidiens: 16% (moins de 25 ans), 49% (25-49
ans), 35% (50 ans et +)

POURQUOI  VENDRE  SES  PRODUITS  SUR  FACEBOOK  ET
INSTAGRAM

21 millions d'utilisateurs actifs en France (2021)
1 internaute sur 2 !

Les visiteurs quotidiens: 69% (moins de 25 ans), 29% (25-49
ans)



Le retour en force du social selling

POURQUOI  VENDRE  SES  PRODUITS  SUR  FACEBOOK  ET
INSTAGRAM



POUR  QUI  ?

Les e-commercants avec une boutique en
ligne en priorité
mais possible sans boutique (Facebook
seulement)



LES  OBJECTIFS

Mise en avant de produits
Développer le trafic vers votre
site marchand
Faciliter le passage à l'achat



UNE  BOUTIQUE  FB / INSTAGRAM

Ajouter un onglet boutique sur
votre profil / page
Identifier vos produits dans
des posts et stories



APERÇU  DES  FICHES  PRODUIT
IDENTIFIÉES



PREREQUIS

vendre des produits pas de
services
idéalement un site de vente en
ligne (obligatoire pour
instagram)

créer une page Facebook
Créer un compte business
manager
disposer d'un compte pro
Instagram



COMMENT  ÇA  MARCHE  ?

Redirection vers la boutique en ligne
Pour l'instant pas de paiement en ligne
(excepté aux US)



PAIEMENT

Depuis votre site seulement
alternative call to action vers Messenger ou whatsapp



QUELS  RETOURS  ?

5 M de boutiques
500 M de pro ont recours à la publicité sur le
réseau

https://www.bigcommerce.com/blog/instagra
m-shopping/#instagram-shoppable-posts-

increased-traffic-1416



COMMUNITY SHOPPING
1 utilisateur identifie 1 marque 1 produit, la marque peut lier le
post à sa boutique

NOUVEAUTÉ



RESSOURCES  UTILES

https://www.facebook.com/busi
ness/help/626723211000233
https://business.instagram.com/

shopping/setup?

locale=fr_FR#catalog


